Hinweise und
Informationen

Das Kompaktseminar richtet sich an:

m Verantworlliche und Leitungskréfte in gemeinniizigen Orge-

nisationen, die sich Uber das Fundraisinginstrument Geld-
auflagenmarketing informieren méchten.

m Fundraiser/-innen, die in ihrem Berufsalltag im Geldauflar
genmarkefing fdtig sind und Anregungen und Tipps fir die
Umsefzung in der eigenen Organisation erhalten méchten.

m Fundraiser/-innen, die Interesse am fachlichen Austausch

haben.

Teilnahmebeitrag: 175 Euro
Arbeitsunterlagen, Pausengefréinke sowie ein Mitiagessen sind
im Preis enthalten.

Die Teilnehmerzahl ist begrenzt. Bitte melden Sie sich rechtzei-

fig an. Danach erhalten Sie eine Anmeldebestdtigung und die
Rechnung. Uberweisen Sie bitte den Teilnahmebeitrag nach
Erhalt der Rechnung. Der Rickhritt bis eine Woche vor dem
Seminar ist kostenfrei. Danach miissen wir leider den Beitrag
in voller Hohe erheben.

Geldauflagenmarketing

Wie Sie systematisch
neue Zuweiser gewinnen

Anmeldung
Fax: (069) 5 80 98-271

Ich melde mich hiermit verbindlich an fir das Kompaktseminar
,Geldauflagenmarketing — wie Sie systematisch neve Zuweiser
gewinnen"

L] am Freitag, den 02. Mérz 2012, in Beilin.
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Geldauflagenmarketing -
wie Sie systematisch neue
Zuweiser gewinnen

Der Weitbewerb um Geldauflagen hat in den vergangenen
Jahren zugenommen, immer mehr vor allem regionale Einrich-
fungen haben dieses Fundraisinginstrument neu entdeckt. Als
Jkrisensicheres” Fundraisinginstrument ist es fir viele gemeinnit-
zige Organisationen weiterhin ein fester Bestandteil im Finan-
Zierungsmix.

In unserem Kompakiseminar zeigen wir lhnen, wie Sie speziell
auf die Dialoggruppe ,Strafrichter und Staatsanwdlte” zielende
Markefingkonzepte umsetzen und regionale sowie delikibezo-

gene Kiiterien bericksichtigen.

Von einem erfahrenen Fundraiser, der seit Jahren zahlreiche
regionale und bundesweit téitige Organisationen im Geldauflo-
genmarkefing berdt, erhalten Sie eine Fille von praktischen
Anregungen, wie Sie in Zukunft lhre Einnahmen aus Geldauflo-
gen nachhaliig steigern kénnen.

Im Rahmen der Tagung besteht die Gelegenheit zur Diskussion
und zu Einzelgespréchen.

Arbeitsprogramm

BegriiBungskaffee

LM Vorstellung und Einfiihrung

u Rechiliche Rahmenbedingungen und akivelle Daten
= Organisationsinterne Voraussetzungen

= Datenbankaufbau und Adressrecherche

= Markefingkonzepte und -instrumente

FENM Mittagspause

(ZiF Beispiele erfolgreicher Anpassungen

= Mailings

= Online-Geldauflagenmarketing
= MonitoringMarketing

= Regionales Markefing

u Zuweiserbindung

EEM  Erfrischungspause

EENE Praxisbeispiele

= Regionales Geldauflagenmarketing
= Bundesweites Geldauflagenmarketing
u Fragen und Abschlussrunde

(7% Ende der Tagung

Referent

Mathias Krdselberg, Diplom-
Padagoge, Publizist (M.A),
Geschéftsfihrer der auf Geld-
auflagenmarketing spezialisier
fen Agentur Pro Bono Fundrai-
sing GmbH & Co. KG,

Berlin.

Er befreut zahlreiche regionale
und bundesweit tétige Organi-

sationen und st als ausgewiesener Experte im Geldauflagen-
markefing Dozent an der Fundraising Akademie.
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