Hinweise und
Informationen

Das Kompakiseminar richtet sich an:

m Verantworlliche und Leitungskréfie in sozialen Organisa-
tionen, die die Potentiale ihrer Organisation nutzen und
erweifern mdchten — oder missen.

m Fachkrdfte, die sich neben ihrer Kemtatigkeit mehr dem
Fundraising und der Offentlichkeitsarbeit zuwenden wer-

den.

m Neugierige, die sich fir die wachsenden Arbeitsfelder des
Fundraisings interessieren.

m Fundraiser/-innen, die Interesse an Austausch und
Anregung haben.

Teilnahmebeitrag: 175 Euro
Arbeitsunterlagen, Pausengefréinke sowie ein Mitiagessen sind
im Preis enthalten.

Die Teilnehmerzahl ist begrenzt. Bitte melden Sie sich recht-
zeitig an. Danach erhalten Sie eine Anmeldebestdtigung und
die Rechnung. Uberweisen Sie bitte den Teilnahmebeitrag
nach Erhalt der Rechnung. Der Ricktritt bis eine Woche vor
dem Seminar ist kostenfrei. Danach miissen wir leider den
Beitrag in voller Hohe erheben.

Anmeldung
Fax: (069) 5 80 98-271

Ich melde mich hiermit verbindlich an fir das Kompaktseminar
,Fundraising in der Praxis — Wie Sie Spender und Sponsoren
gewinnen”

am Freitag, den O1. April 2011, in Darmstadt

am Montag, den 09. Mai 2011, in Fulda

am Mittwoch, den 15. Juni 2011, in Darmstadt

am Dienstag, den 12. Juli 2011, in Bielefeld

am Dienstag, den 02. August 2011, in Wiirzburg
am Freitag, den 16. September 2011, in Darmsfadt
am Donnerstag, den 20. Okiober 2011, in Karlsruhe
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Zum Thema

Fundraising in der
Praxis -

Wie Sie Spender und
Sponsoren gewinnen

Fir gemeinniitzige Organisationen werden die &ffentlichen

Gelder immer knapper. In diesen Krisenzeiten entdecken Non-

ProfitOrganisationen zunehmend das Fundraising mit seinen
groPen Chancen.

Diese Einfihrung in die Praxis des Fundraisings erldutert die
Kunst, den richtigen Fundraising-Mix zu finden, informiert Gber
strukiurelle und personelle Voraussetzungen und verrdt, wie
Spender und Sponsoren langfristig fir die Organisationen
gewonnen werden kénnen. Der Aufbau einer Fundraising-
gruppe mit Ehrenamtlichen rundet dieses Kompakiseminar ab.

Von einer erfahrenen Fundraiserin erhalten Sie eine Fille von
praktischen Anregungen, wie Sie in Zukunft lhre aktuellen und
neuen Projekie finanzieren kdnnen.

Arbeitsprogramm

BegriiBungskaffee

LM Vorstellung und Einfiihrung

= Was Fundraising bedeutet
u Erfolgsfakioren des Fundraisings
= Grundsdize der Mittelbeschaffung

FENM Mittagspause

(A Aktionsfelder des Fundraisings

u Der Fundraising-Mix

u BuBgelder erfolgreich akquirieren

= Unterschiede zwischen Spenden und Sponsoring
= Wege zu Stiftungen

FE  Kaffeepause

EENE Praxisbeispiele

u Wirtschafiliche Betdtigung
= Aufbau und Aufgaben einer FundraisingGruppe mit Ehrenamilichen
u Fragen und Abschlussrunde

EIJEM Ende der Veranstaltung

Im Rahmen der Veranstaliung besteht Gelegenheit zur
Diskussion und zu Einzelgespréchen.

Referentin

Hilde Gaus
Diplom-Sozialarbeiterin, frei-
beruflich tétig als Fundraiserin
v.a. fir den Deutschen Kinder
schutzbund Frankfurt und fiir die
Nieder-Ramstadter Diakonie,
Studienleiterin und Dozentin an
der Fundraising Akademie, Vor
standsmitglied des Deutschen
Fundraisingverbandes e.V.
[BSM) von 1998-2003.




